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COMPENDIO ALLA DOCUMENTAZIONE DI  
BOLLICINE COMMUNITY  

PERCHÉ GESTIRE UNA CORRETTA  
ROTAZIONE  DEI VUOTI È  
IMPORTANTE  
 

Recupero saldi in pericolo di dispersione:  
1.  Analisi  per  cliente:  individuare  i  clienti  che  

hanno  saldi  attivi,  ma  che  non  hanno  più  
acquistato    in    un    determinato    tempo.  
Procediamo   alla   tempestiva   chiusura   del  
cliente,  ritirando  i  saldi  e  addebitando  le  
mancanze.  

2.  Analisi per imballo: individuare imballi non più  

LO sapevi che la  
versione standar di  
BollicineCommunity  
consente di verificare  
quali sono i vuoti che  
non ruotano. Ossia quali  
clienti ritirano materiale  
a rendere, ma tardano  
nelle rese.?  

movimentati presso determinati clienti. Precediamo  
al ritiro dei saldi addebitano le mancanze.  

Miglioramento dell'efficienza:  

1.  Analisi   per   cliente   per   zona   agente:   attraverso  

l'individuazione delle basse rotazioni programma re recuperi  
onde abbassare l'esposizione e ottimizzare gli investimenti.  

di imballo  

2.  Analisi per cliente: quando predisponiamo consegne di prodotto lo strumento  
ci  permette  di  rilevare  potenziali  recuperi  di  vuoti,  ottimizzando  viaggi  e  
rotazioni.  

3.  Analisi per imballo: velocizzare il recupero di imballi di cui abbiamo bisogno in  

produzione presso i clienti con rotazioni particolarmente basse.  

Valutazione della profittabilità e riduzione del rischio  
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1.  Il  miglioramento  complessivo  della  rotazione  permette  di  ottenere  una  
riduzione  dei  costi.  Non  va  infatti  dimenticato  che  l'ammortamento  degli  
imballi migliora con l'aumentare delle rotazioni con conseguenti economie di  
scala.  

2.  Il monitoraggio delle rotazione riduce notevolmente il rischio di dispersione e  

permette di ridurre gli impegni finanziari connessi al cauzionamento. Tutela in  
generale il patrimonio della azienda.  

Indice di rotazione vuoti  
 
Obiettivo: capire se la restituzione dei vuoti procede regolarmente rispetto al ritirato, ossia come ruotano.  
 
Prima del report è necessario consolidare i dati:  
 
1)  Consolidamento:  

Generalmente viene riferito alla data attuale, ma  
nulla esclude di considerare periodi di tempo  
retroattivi. Si deve scegliere se avere le giacenze  
per Clienti o per Esercizi e se si vuole includere nel  
conteggio anche gli esercizi eventualmente  
cessati.  
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2) Report:  

Il report considera:  
 

-   La giacenza alla data (consolidata al punto precedente)  
-   i vuoti consegnati e resi dopi il (indicato in maschera)  

 
Maschera:  
 

-   Si può specificare una filiale o lasciare il campo vuoto per analizzarle  
tutte.  

-   Dopo il: è un filtro per estrarre solo quei clienti/esercizi che hanno  
almeno un movimento di vuoti superiore alla data indicata.  

-   Giorni: estensione a ritroso del periodo da esaminare per il calcolo del  
consumo medio giornaliero e la ricerca dell'ultima consegna e ultimo  
ritiro  

-   Altri Filtri:  
o  Classe vuoto  
o  Agente  
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Il report effettua i seguenti conteggi:  

-   Giacenza è il saldo consolidato al passo precedente  
-   Giorni esprime a quanti giorni di fatturato corrisponde il saldo. Se ad  

esempio il Saldo è 20, con la tecnica del Count Back (dalla consegna  
più recente, a ritroso), calcola in quanti giorni è stata accumulata  
(ignorando le rese). Più alto è il numero più è probabile:  

o  Che il cliente non abbia più fatto spesa  
o  Che il cliente abbia una giacenza vuoti incagliata  

-   Indice viene calcolato con la seguente formula:  
 

?  Consegnato  _ nei _ giorni _ indicati ?   
?
  
?
  
?
  

numero _ giorni _ indicati  

giacenza  

?
?
  
?
  

365  

Esprime l'indice di rotazione della giacenza rispetto al consumo teorico  
dell'anno, calcolato in base al consumo medio giornaliero nel periodo  
(Giorni).  

-   Consegnato e reso sono il numero dei vuoti consegnati e resi nei giorni  
indicati con data e numero dell'ultimo documento emesso.  

-   Ndoc è il numero dei documenti conteggiati nel calcolo di Giorni ; ossia  
a quante consegne corrisponde la giacenza at tuale.  

 

Per approfondire: aprire una assistenza all'attenzione di EMILIANO SACCO  


