
 

 
li Impianti concessi in comodato sono un investimento ingente quanto inevitabile, pertanto 
una risorsa strategica e critica dell'Azienda, che deve essere amministrata con tempestività 
e precisione.   
Le difficoltà sono molteplici: centinaia di installazioni; esigenza di inventari dettagliati per 

matricola; annuali aperture e chiusure stagionali da concludere in poche settimane. E' fondamentale 
poter contare su un sistema contabile semplice, veloce ed affidabile, ma anche inesorabile nel rileva-
re ed impedire incoerenze ed imprecisioni. L'intento è evitare l'accumulo di errori, alla fine incorreg-
gibili, se non con improbabili ed estenuanti ciclici controlli inventariali. Il progetto ho tenuto conto 
dei seguenti requisiti: 

q base dati SQL 
q raccolta dati con PALMARI 
q contabilità di magazzino (di proprietà e di terzi) anche per matricola 
q tempi di risposta immediati sulle interrogazioni del tipo: 

q cos'è installato presso quel Punto Vendita? 
q quanti rubinetti sono stati sostituiti presso quel Punto Vendita? 
q dove si trova il gruppo refrigerante XYZ con la matricola 12098/A? 
q quali, quanti e dove, sono installati i gruppi refrigeranti XYZ? 
q quanti rubinetti nuovi e usati abbiamo in casa? 
q cosa c'è in riparazione presso l'officia X? 
q cosa devo ordinare al magazzino Heineken? 
q quali manutenzioni ha subito l’impianto con la matricola 12098/A? 
q quanti interventi di regolazioni brix sono stati fatti quest’anno? su quali impianti? 
q analisi dei BRAND installati e sostituiti 
q analisi degli interventi eseguiti. 
q analisi dei BRAND installati e sostituiti 
q analisi degli interventi eseguiti 
 
 
 

                                                                                                                                 Cordialmente 
Responsabile Ass.za Clienti Data Flow 
Paolo Criscuoli 
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ORE 10.00 LA SOLUZIONE 
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IMPIANTI SPINA 
una risorsa  
strategica 


